Rozkład materiału i plan dydaktyczny Krok w biznes i zarządzanie 1. Zakres podstawowy (klasa 1)
	Nr lekcji
	Temat lekcji
	Materiał nauczania
	Główne cele lekcji
w postaci wymagań edukacyjnych
Uczeń:
	Zapis 
w podsta-wie progra-mowej
	Proponowane środki dydaktyczne 
i procedury osiągania celów

	I. OSOBA PRZEDSIĘBIORCZA

	1. 
	Kim jest osoba przedsiębiorcza? 
	• przedsiębiorczość
• cechy osoby przedsiębiorczej
• rozpoznanie własnych cech przedsiębiorczych
• osoba przedsiębiorcza 
w gospodarce rynkowej i życiu prywatnym
	• wyjaśnia, czym jest przedsiębiorczość,
• wymienia cechy osoby przedsiębiorczej,
• identyfikuje swoje mocne i słabe strony, 
a następnie posiadane cechy osoby przedsiębiorczej,
• określa związek między zachowaniami osoby przedsiębiorczej a szansami, które stwarza jej gospodarka rynkowa,
	I.1
I.2


	• dyskusja – cechy osoby przedsiębiorczej
• mapa mentalna – cechy osoby przedsiębiorczej
• analiza SWOT – identyfikacja swoich mocnych i słabych stron 
• praca z podręcznikiem – wyjaśnienie pojęcia przedsiębiorczość
• dyskusja – związek między zachowaniami osoby przedsiębiorczej a szansami, które stwarza jej gospodarka rynkowa 

	2. 
	Rozwój własnych kompetencji przedsię-biorczych
	• kompetencje osoby przedsiębiorczej
• rozwój własnych kompetencji
• plan rozwoju własnych kompetencji przedsiębiorczych 
	• identyfikuje elementy, które składają się na kompetencje osoby przedsiębiorczej, 
• określa własne kompetencje przedsiębiorcze,
• opracowuje plan rozwoju własnych kompetencji przedsiębiorczych,

	I.3
	• pogadanka na temat przedsiębiorczości jako jednej z kompetencji kluczowych 
• burza mózgów – kompetencje osoby przedsiębiorczej
• analiza SWOT – identyfikacja własnych kompetencji przedsiębiorczych
• ćwiczenia techniczne – sporządzenie planu rozwoju własnych kompetencji przedsiębiorczych

	3. 
	Komunikacja interpersonalna
	• komunikacja społeczna 
a komunikacja interpersonalna 
• rodzaje komunikacji: werbalna i niewerbalna
• bariery komunikacyjne
• znaczenie umiejętności komunikowania się
• komunikacja interpersonalna jako element kompetencji przedsiębiorczych
	• wyjaśnia różnice między komunikacją społeczną a komunikacją interpersonalną, 
• odróżnia komunikację werbalną od komunikacji niewerbalnej,
• wyjaśnia, czym są bariery komunikacyjne 
i podaje ich przykłady,
• określa, jakie znaczenie ma umiejętność komunikacji jako element kompetencji przedsiębiorczych,
	I.4
	• praca z podręcznikiem – analiza schematu przebiegu procesu komunikacji interpersonalnej
• pogadanka na temat komunikacji werbalnej 
i niewerbalnej
• symulacja – formy komunikacji werbalnej 
i niewerbalnej
• symulacja – autoprezentacja oraz prezentacja własnego stanowiska 
z wykorzystaniem różnych form komunikacji werbalnej i niewerbalnej
• mapa mentalna – bariery komunikacyjne
• burza mózgów – zasady skutecznego komunikowania się
• dyskusja na temat znaczenia umiejętności komunikacji jako element kompetencji przedsiębiorczych

	4. 
	Wywieranie wpływu na ludzi, negocjacje i manipulacja
	• podstawowe techniki wywierania wpływu na ludzi
• reguły wywierania wpływu na ludzi
• manipulacja
• sposoby obrony przed manipulacją 
• prowadzenie negocjacji 
i osiąganie kompromisu
	• wyjaśnia, na czym polega wywieranie wpływu na ludzi, 
• wymienia techniki pozytywnego wywierania wpływu na ludzi, 
• rozpoznaje wybrane techniki manipulacji 
i stosuje sposoby obrony przed manipulacją,
• wymienia zasady skutecznych negocjacji,
	I.5
	• pogadanka na temat tego, czym jest wywieranie wpływu na ludzi
• praca z podręcznikiem – techniki wywierania pozytywnego wpływu na ludzi
• burza mózgów – formy manipulacji w życiu codziennym
• symulacja – wywieranie wpływu i obrona przed manipulacją
• burza mózgów – umiejętności i cechy przydatne podczas negocjacji
• dyskusja – zasadność stosowania technik manipulacyjnych w negocjacjach
• symulacja – negocjacje
• mapa mentalna – zasady prowadzenia skutecznych negocjacji
• studium przypadku – techniki manipulacji

	5. 
	Sprawdzenie wiadomości z działu Osoba przedsiębiorcza


	II. PODEJMOWANIE DECYZJI, PRACA ZESPOŁOWA I KREATYWNE MYŚLENIE

	6. 
	Zarządzanie czasem 
i podejmowanie decyzji
	• zarządzanie czasem 
i matryca czasu
• podstawowe techniki zarządzania czasem 
• etapy podejmowania decyzji – proces decyzyjny
• metody wspomagające podejmowanie decyzji
	• wyjaśnia, na czym polega zarządzanie czasem,
• stosuje wybrane techniki zarządzania czasem (m.in. planuje zadania 
z uwzględnieniem swoich życiowych ról), 
• charakteryzuje etapy podejmowania decyzji,
• stosuje wybrane metody wspomagające podejmowanie decyzji (np. burzę mózgów),
	I.6
I.7
	• pogadanka na temat zarządzania czasem 
i korzyści wynikających z planowania zadań
• praca z podręcznikiem – analiza matrycy czasu
• praca z podręcznikiem – analiza schematu planowania zadań ze względu na role
• praca z podręcznikiem – etapy podejmowania decyzji
• metaplan – w jaki sposób podejmować decyzje (indywidualnie czy grupowo)
• burza mózgów – bariery w podejmowaniu decyzji
• mapa mentalna – zasady podejmowania decyzji
• symulacja – stosowanie metod wspomagających podejmowanie decyzji 
w praktyce
• studium przypadku – codzienne problemy 
z brakiem czasu

	7. 
	Praca zespołowa
	• zespół i jego rodzaje
• korzyści wynikające 
z tworzenia zespołów
• synergia w pracy zespołowej 
• podstawowe zasady budowania zespołu
• bariery i problemy 
w tworzeniu i funkcjonowaniu zespołu
• podstawowe zasady organizowania pracy 
i kierowania zespołem
	• wyjaśnia znaczenie pracy zespołowej,
• rozpoznaje i omawia bariery oraz problemy w tworzeniu i funkcjonowaniu zespołów,
• organizuje jako lider pracę hipotetycznego zespołu,
	I.8
	• pogadanka na temat pracy zespołowej 
i korzyści wynikających z tworzenia zespołów
• burza mózgów – bariery i problemy 
w tworzeniu i funkcjonowaniu zespołu
• praca z podręcznikiem – analiza wykresu czynników wpływających na sukces zespołu
• mapa mentalna – zasady organizowania pracy i kierowania zespołem
• symulacja – organizowanie pracy zespołu

	8. 
	Kreatywne myślenie
	• kreatywne myślenie
• cechy osoby kreatywnej
• znaczenie kreatywnego myślenia w rozpoznawaniu szans rynkowych
• bariery ograniczające kreatywne myślenie 
• techniki pobudzające kreatywne myślenie
	• wyjaśnia, na czym polega kreatywne myślenie i dlaczego pomaga ono 
w rozpoznawaniu szans rynkowych,
• charakteryzuje główne bariery ograniczające kreatywne myślenie,
• stosuje wybrane techniki pobudzające kreatywność,
	I.9
I.10
	• pogadanka na temat kreatywnego myślenia
• burza mózgów – cechy osoby kreatywnej
• praca z podręcznikiem – analiza schematu etapów myślenia kreatywnego
• pogadanka na temat barier kreatywnego myślenia
• praca z podręcznikiem – analiza technik pobudzających kreatywne myślenie
• symulacja – stosowanie wybranej techniki pobudzającej kreatywność w praktyce

	9. 
	Rola innowacji
	• źródła i rodzaje innowacji
• znaczenie innowacji dla przedsiębiorstw, gospodarki 
i społeczeństwa
• przykłady wpływu innowacji na zdolności konkurencyjne przedsiębiorstw
	• wyjaśnia, czym są innowacje,
• rozróżnia rodzaje innowacji,
• wymienia przykłady źródeł innowacji,
• wyjaśnia na podstawie wybranych przykładów, jak innowacje wpływają na zdolności konkurencyjne przedsiębiorstw,
	I.11
	• praca z podręcznikiem – rodzaje innowacji
• dyskusja na temat wpływu innowacji na konkurencyjność przedsiębiorstw
• praca z podręcznikiem – analiza infografiki dotyczącej przewagi dzięki innowacjom
• pogadanka na temat znaczenia innowacji dla gospodarki i społeczeństwa
• praca z podręcznikiem – analiza europejskiej mapy innowacyjności
• pogadanka na temat źródeł innowacji

	10. 
	Sprawdzenie wiadomości z działu Podejmowanie decyzji, praca zespołowa i kreatywne myślenie


	III. ZARZĄDZANIE PROJEKTAMI

	11. 
	Czym jest projekt?
	• istota projektu i jego podstawowe etapy 
• rola projektów 
w funkcjonowaniu przedsiębiorstw
• określenie celów projektu metodą SMART
• przebieg kolejnych etapów projektu i ich zakres na wybranym przykładzie
	• wyjaśnia istotę projektu,
• definiuje cele projektu za pomocą metody SMART,
• określa i charakteryzuje poszczególne etapy projektu na wybranym przykładzie,
	II.1
II.2
	• pogadanka na temat projektu i jego istoty 
• praca z podręcznikiem – analiza schematu przedstawiającego elementy projektu
• wykład – wyznaczanie celu projektu metodą SMART
• praca z podręcznikiem – analiza celów przykładowego projektu wyznaczonych metodą SMART
• symulacja – definiowanie celów projektu za pomocą metody SMART
• praca z podręcznikiem – analiza etapów przykładowego projektu

	12. 
	Zadania i role 
w projekcie
	• struktura prac projektowych
• określanie zadań projektowych 
• charakterystyka ról 
w projekcie
• organizacja pracy w zespole projektowym
• cele, rola i obowiązki lidera zespołu 
• określenie zadań i ról członków zespołu na przykładzie wybranego projektu
	• przygotowuje strukturę prac projektowych, w tym określa zadania projektowe,
• wymienia i charakteryzuje role 
w projekcie,
• określa zadania i role poszczególnych członków zespołu na przykładzie wybranego projektu,
• charakteryzuje czynniki decydujące 
o dobrej organizacji pracy zespołu,
• wymienia przykładowe cechy lidera zespołu projektowego,
	II.3
	• wykład – struktura prac projektowych
• pogadanka na temat określania zadań projektowych
• praca z podręcznikiem – analiza struktury prac wybranego projektu
• pogadanka na temat ról w zespole projektowym
• praca z podręcznikiem – analiza doboru członków zespołu do zadań w przykładowym projekcie
• burza mózgów – czynniki decydujące 
o dobrej organizacji zespołu
• pogadanka na temat cech lidera zespołu projektowego
• ćwiczenia techniczne – określanie zadań 
i ról członków zespołu w przykładowym projekcie

	13. 
	Harmonogram 
i budżet projektu
	• harmonogram projektu 
• zasady tworzenia harmonogramu
• zasoby projektu i ich podział
• budżet projektowy i źródła jego finansowania
• weryfikacja harmonogramu 
i budżetu projektu na wybranym przykładzie
	• przygotowuje harmonogram i prosty budżet projektu,
• wymienia możliwe źródła finansowania projektu,
• weryfikuje na wybranym przykładzie harmonogram i budżet projektu oraz wprowadza konieczne zmiany 
w harmonogramie i budżecie,
	II.4
II.5
	• pogadanka na temat harmonogramu projektu
• praca z podręcznikiem – analiza wykresu Gantta
• pogadanka na temat kamieni milowych 
w projekcie
• wykład konwersatoryjny – koszty a źródła finansowania projektu
• praca z podręcznikiem – analiza budżetu przykładowego projektu
• ćwiczenia techniczne – przygotowanie harmonogramu i budżetu przykładowego projektu

	14. 
	Sprawozdanie 
z realizacji projektu
	• sprawozdanie z realizacji projektu
• podstawowe zasady tworzenia sprawozdań z projektu
• struktura sprawozdania końcowego z realizacji projektu 
i jego znaczenie
• główne problemy pojawiające się w trakcie realizacji projektu – przykłady
• zamknięcie projektu
	• przygotowuje sprawozdanie 
z realizacji wybranego projektu,
• identyfikuje główne problemy oraz ryzyka pojawiające się podczas realizacji projektu, 
a następnie dokonuje ich analizy 
w sprawozdaniu cząstkowym,
	II.5
II.6
	• pogadanka na temat sprawozdania 
z realizacji projektu
• mapa mentalna – zasady tworzenia sprawozdań projektowych
• praca z podręcznikiem – analiza schematu przedstawiającego strukturę sprawozdania końcowego z realizacji projektu
• burza mózgów – główne problemy podczas realizacji projektu
• ćwiczenia techniczne – sporządzenie sprawozdania z przeprowadzonych zadań projektowych

	15. 
	Sprawdzenie wiadomości z działu Zarządzanie projektami


	IV. GOSPODARKA RYNKOWA

	16. 
	Rola przedsię-biorczości 
w gospodarce
	• wpływ przedsiębiorczości na rozwój społeczno-gospodarczy
• czynniki rozwoju przedsiębiorczości
• wpływ przedsiębiorczości na rozwój społeczno-gospodarczy różnych układów przestrzennych
• patriotyzm gospodarczy – rola przedsiębiorców w rozwoju kraju
• wpływ przedsiębiorstw na gospodarkę w skali lokalnej, regionalnej, krajowej i globalnej – przykłady
	• wyjaśnia, na czym polega rozwój społeczno-gospodarczy,
• określa rolę przedsiębiorczości w rozwoju społeczno-gospodarczym w skali lokalnej, regionalnej, krajowej i globalnej,
• wymienia przejawy współczesnego patriotyzmu gospodarczego w życiu codziennym,
	III.1
III.9
	• pogadanka na temat wpływu przedsiębiorczości na rozwój społeczno-
-gospodarczy
• burza mózgów – wpływ przedsiębiorczości na rozwój społeczno-gospodarczy różnych układów przestrzennych
• studium przypadku – patriotyzm lokalny na przykładzie wybranych polskich przedsiębiorstw

	17. 
	Gospodarka rynkowa. Podmioty gospodarki
	• gospodarka rynkowa
• filary gospodarki rynkowej
• społeczna gospodarka rynkowa
• podmioty gospodarki rynkowej
• zależności między podmiotami gospodarki (ruch okrężny)
• podstawowe parametry charakteryzujące gospodarkę (PKB, inflacja, zatrudnienie, bezrobocie)
	• wymienia filary gospodarki rynkowej i je charakteryzuje,
• wykazuje zalety gospodarki rynkowej,
• określa zależności między podmiotami gospodarki rynkowej,
• wymienia i omawia podstawowe parametry charakteryzujące gospodarkę (PKB, inflacja, zatrudnienie, bezrobocie),
	III.2
III.5
III.6

	• pogadanka na temat gospodarki rynkowej
• mapa mentalna – zalety gospodarki rynkowej
• dyskusja dotycząca filarów funkcjonowania gospodarki rynkowej
• praca z tekstem źródłowym – fragment konstytucji RP odnoszący się do społecznej gospodarki rynkowej
• praca z podręcznikiem – analiza schematu przedstawiającego wzajemne zależności 
w ruchu okrężnym w gospodarce rynkowej
• praca z zasobami sieci internetowej – wyszukiwanie danych statystycznych charakteryzujących gospodarkę

	18. 
	Budżet państwa
	• budżet państwa i budżet jednostki samorządu terytorialnego
• główne źródła dochodów 
i kierunki wydatków państwa oraz wybranej jednostki samorządu terytorialnego
• znaczenie deficytu budżetowego i długu publicznego dla gospodarki
	• wyjaśnia, czym jest budżet państwa, nadwyżka budżetowa, deficyt budżetowy 
i dług publiczny, 
• analizuje dochody i wydatki budżetu państwa i przykładowej jednostki samorządu terytorialnego,
• wyjaśnia wpływ deficytu budżetowego 
i długu publicznego na funkcjonowanie państwa i gospodarki,
	III.7
	• pogadanka na temat budżetu państwa
• praca z podręcznikiem – analiza wykresów przedstawiających strukturę dochodów budżetu państwa (Polski) i wydatków budżetu państwa (Polski) według działów
• dyskusja dotycząca znaczenia deficytu budżetowego i długu publicznego 
w gospodarce
• burza mózgów – struktura wpływów 
i wydatków budżetowych w JST
• praca z podręcznikiem – analiza wykresów przedstawiających strukturę wydatków 
w budżetach JST

	19. 
	Rynek w gospodarce
	• rynek i rodzaje rynków
• funkcje rynku w gospodarce
• konkurencja i struktury rynkowe
• negatywne skutki ograniczonej konkurencji
	• wyjaśnia, czym jest rynek i jakie pełni funkcje w gospodarce,
• klasyfikuje rodzaje rynków według wybranych kryteriów,
• wymienia i charakteryzuje główne modele struktur rynkowych (monopol, oligopol, konkurencja monopolistyczna, konkurencja doskonała),
• wykazuje negatywne skutki ograniczonej konkurencji i potrzebę przeciwdziałania jej,
	III.3
	• pogadanka na temat rynku i jego rodzajów
• burza mózgów – funkcje rynku 
w gospodarce
• dyskusja dotycząca struktur rynkowych
• dyskusja na temat negatywnych skutków ograniczonej konkurencji

	20. 
	Popyt, podaż 
i cena
	• popyt i podaż
• czynniki kształtujące wielkość popytu i wielkość podaży
• ustalanie cen
	• wyjaśnia, na czym polega prawo popytu 
i prawo podaży,
• wymienia i charakteryzuje pozacenowe czynniki kształtujące wielkość popytu,
• wymienia i charakteryzuje pozacenowe czynniki kształtujące wielkość podaży,
• wyjaśnia zjawiska nadwyżki rynkowej 
i niedoboru rynkowego,
• wyznacza na prostych przykładach punkt równowagi rynkowej,
• analizuje na przykładzie przebieg krzywej podaży i krzywej popytu,
	III.4
	• pogadanka na temat popytu i podaży
• burza mózgów – pozacenowe czynniki kształtujące popyt i podaż
• studium przypadku – paradoks Veblena, pardoks Giffena 
• praca z podręcznikiem, planszą i materiałem źródłowym – analiza przebiegu krzywej podaży i krzywej popytu
• studium przypadku – czynniki wpływające na cenę danego produktu
• ćwiczenia techniczne – rysowanie krzywej podaży i krzywej popytu

	21. 
	Konsument na rynku
	• konsument 
• podstawowe prawa konsumenta
• organizacje i instytucje prokonsumenckie
• pozasądowe rozwiązywanie sporów
• reklamacja i gwarancja
• składanie reklamacji towaru
• bezpieczne zakupy w sieci 
i prawa e-konsumenta
• świadome wybory konsumentów jako element patriotyzmu gospodarczego
	• wyjaśnia znaczenie terminów: konsument, gwarancja, reklamacja, zakupy na odległość, 
• wymienia i charakteryzuje podstawowe prawa konsumenta,
• wymienia instytucje zajmujące się ochroną konsumentów oraz określa ich cele i zadania,
• podaje różnice między reklamacją niezgodności towaru z umową a gwarancją,
• sporządza przykładową reklamację,
• określa, czym jest patriotyzm zakupowy oraz jakie są jego przejawy w życiu codziennym,
	III.8
III.9
	• dyskusja dotycząca konsumenta, jego praw oraz ochrony prawnej
• burza mózgów – organizacje i instytucje prokonsumenckie
• praca z podręcznikiem – analiza kompetencji prezesa UOKiK
• wykład połączony z prezentacją – np. wizyta miejskiego (powiatowego) rzecznika konsumentów
• praca z tekstem źródłowym – fragmenty aktów prawnych dotyczących praw konsumenta, broszury UOKiK, federacji Konsumentów
• burza mózgów – różnice między reklamacją niezgodności towaru z umową a gwarancją
• burza mózgów – bezpieczne zakupy 
w internecie
• praca z podręcznikiem i materiałem źródłowym – analiza przykładowego zgłoszenia reklamacyjnego
• ćwiczenia techniczne – wypełnianie zgłoszenia reklamacyjnego
• dyskusja – patriotyzm zakupowy

	22. 
	Sprawdzenie wiadomości z działu Gospodarka rynkowa


	V. FINANSE OSOBISTE

	23. 
	Pieniądz
	• pieniądz, jego formy 
i właściwości 
• funkcje pieniądza
• obieg pieniądza w gospodarce 
• inflacja – przyczyny, skutki 
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